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Low Level UML Functionele 
Analyse voor het ontwerp
van een centrale backbone

Project: MindShare
Datum: 04/2004

Abstract

Dit low level UML analyse project definieert in detail de 
functionaliteiten die zullen (TO-BE) moeten worden ge-
implementeerd om de centrale backbone te ontwerpen die de 
aanhoudende groei moet kunnen bestendigen.

Business Case

MindShare (Oudergem – Brussel) is onderdeel van de internationale
mediagroep ‘WPP’. MindShare is als ‘mediacenter’ verantwoordelijk 
voor de planning, de uitvoering en de opvolging van advertentie-
campagnes voor adverteerders voor verschillende media (Pers, TV,
Radio, Cinema, Affichage, Internet).

Teneinde de aanhoudende groei te kunnen bestendigen, werd een 
project geïnitieerd om de centrale backbone te ontwerpen.

In een eerste fase heeft Cronos de business analyses uitgevoerd.
Deze voorstudie heeft 200 mandagen in beslag genomen.

Interviews met management, IT, sleutel- en eindgebruikers vormden 
de basis en werden aangevuld door evaluatiesessie’s, presentaties 
enz.; dit resulteerde uiteindelijk in een totaaldossier.
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Uitdagingen

De voorstudie hield een aantal zeer specifieke uitdagingen in:
• Dynamische multitalen-mogelijkheden.
• Overkoepelend centraal beheer.
• Volledige integratie mèt respect voor de specificiteit van elk 
mediatype.
• Een consistent systeem zonder strikte opeenvolging van stappen en 
acties.

Deliverables

Een aantal specifieke voorbeelden van deliverables worden hier 
opgesomd:

Schermconcepten:
          Gestion Sites

Sections

Site

Composition

Nom de travail Nom officiel Actif

Pays

Régionalité

Langue pour l’ordre

Entité de site

Famille de site

Composé

URL

Type Forecast

Dégressifs/Primes

Type
Sections

Structures Tarifaires
RégieDate début Date de fin Un. Mon. Langue Surcom Actif

Actif

          Contrôle de parution

Insertions

Campagne

Annonceur

Division

Produit

Marque

Version

Campagne

Devis

Période

Version

Statut

-

Nom

AchatDate début

ach

ach

ach

Vente StatusSectionSite / Section # Visitors Fréq. Contacts CPM CTR Clicks CPCThème # Jours

Export > Excel

Actions

Export de ‘performance des média’

Contrôle de parution Valorisation/Compensation

Remarque

Paru Inconnu

Oui

Non

#Jours souhaité Inconnu

Oui

Non

#Jours réel

#Visitors souhaité Inconnu

Oui

Non

#Visitors réel

CPM réel CPC réelCTR réel

#Clicks souhaité Inconnu

Oui

Non

#Clicks réel

Thème souhaité Inconnu

Oui

Non

Thème réel
          Beheer Tempodefinities

Selectie

Passages

Duurtijd (weken)
   n

Parkhelft 1
Week 1 - Week n

Parkhelft 2

1
Tempotype Passages

   n1

   n1

   n1

   n1

   n1

Begindatum Einddatum Actief
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Status diagrammen:

Document layouts:

ERDs:

Nouveau

Commande

Approuvé

Date de parution
passé

Complet

Modification avec
nouvelle approbation

Modification avec
nouvelle approbation

Automatique

Contrôle de
parution

Nouveau

Commande

Approuvé

Date de parution
passé

Complet

Approbation client

Automatique

Contrôle de
parution

Chaque
modification

Modification
en achat

Chaque
modification

Modification
en achat

Modifiable Gelé

Factureerbaar On-hold

Gefactureerd

Manuele
verificatie

Rechtzetting

FacturatieCorrectie op
factuur

Draft
(versie 0)

Modifiable

Goedkeuring
mediaplan

Gêlé
Bevriezing
door buyer

Wijziging die
goedkeuring vereist

(versie + 1)

Begroting

Facturatie

(Eerste versie =
versie 1)

Te herfactureren

Wijziging
Verkoop of SO

Facturatie

Manuele
verificatie Rechtzetting

Verschijningsdatum
gepasseerd

Nieuw

Aanvraag

Optie

Aanvraag

Verwerk
bestelbon

Vlag
‘To be deleted’

Marked for delete

Besteld

Bestelling

Verwijdering

Bestelling

Modifiable / Gelé

Compleet

Geverifieerd

Begroting
Adverteerder
Product (/Merk)
Campagne
(Divisie / Uitvoering)

Begroting (nr)
Versie Klant

Adresgegevens
(‘Ontvanger’ uit samenwerkingsvoorwaarde)

Gegevens ‘Uitschrijver’  (naam, adres, tel, fax, HRB, BTW, Rekeningnummer)              Paginanr

Logo ‘Uitschrijver’
(Samenwerkingsvoorwaarde)

Uit begroting

Presentatievorm van de begroting
(gestuurd door de samenwerkingsvoorwaarde)

<datum>

Taal is taal uit de geldende
samenwerkingsvoorwaarde

Kosten

Opmerking

SPOTLIJST

Adverteerder
Product (/Merk)
Campagne
(Divisie / Uitvoering)

Begroting (nr/naam)
Versie

‘Ontvanger’
(samenwerkingsvoorwaarde)

Gegevens ‘Uitschrijver’  (naam, adres, tel, fax, HRB, BTW, Rekeningnummer)         Paginanr

Logo ‘Uitschrijver’

Uit begroting

<datum>

Taal is taal uit de geldende
samenwerkingsvoorwaarde

‘Golf 1'
‘Deelgebied 1’

‘Tijdseenheid’
‘Zender 1’

Blokgegevens
Zender Spotversie Prijs

Doelgroep 1

Totalen (‘zender’):
Waarde voordelen:

Datum D ag Code Uur
EHT (30s)

Programma

Voor VoorGRP GRP-kost

M
un

t A
an

ko
op

M
un

t K
la

nt

E
ur

o

Doelgroep 2 Doelgroep 3

M
un

t K
la

nt

M
un

t K
la

nt

GRP GRP-kost

M
un

t K
la

nt

GRP GRP-kost

M
un

t K
la

nt

Totalen (‘tijdseenheid’):
Waarde voordelen:

Totalen (‘deelgebied’):
Waarde voordelen:

Totalen (‘golf’):
Waarde voordelen:

Totalen:
Waarde voordelen:

Aantal inlassingen:

Aantal inlassingen:

Aantal inlassingen:

Aantal inlassingen:

Aantal inlassingen:

Totaal:
BTW:

Totaal (incl):

X
Y
Z

Titel

‘A’

AC

%

Totaal
Netto Totaal fee

‘F’

Totaal netto+fee

‘A’ - AC
+ ‘F’

‘A’ - AC
+ ‘F’

Munt aankoop Euro

Bruto:

aug decnovoktsepMunt klant mrt apr juljunmeijan feb

Netto:

Totaal fee:

Totaal:

Munt
klant

Bruto
VerkoopMediaTariefEHP

Uit inlassing (AC Verkoop)

‘A’

Standaard Kalender

Afwijkende kalender

TITEL3
Officiële naam
Werknaam
Titeltype
Frequentie
Cover_verschijning
Land verschijning
Taal_Order
Taal_Uitgifte
Degressieven_Begin
Degressieven_Einde
Degressieven_omschrijving
Titelentiteit
Titelfamilie
Promotie_Begin
Promotie_Einde
Promotie_Omschrijving

SPECIALE DOSSIERS2
Dossiernaam
Dossierverschijning
Dossierthema
Dossier_Type
Dossier_Materiaaldatum
Dossiermemo

TARIEFSTRUCTUUR3
Begin
Einde
Regie
Prijsprotectie_Bestel_voor
Prijsprotectie_Verschijning_uiterlijk
Munteenheid

TARIEFELEMENTEN2
Tarieftype
Tarieftype_Specificatie
Katerntype
Verschijningsdagen
Sectorieel
Surcom Entiteit
Brutoprijs Samengesteld
Prijs
Procentuele prijs
Minimum bedrag
Maximum bedrag
Toepassingsbasis
Basistariefverhoging
Verhogingsbasis

REGIE4

MATERIAALSTRUCTUUR2
Begin
Einde
Taal materiaal
Land materiaal

MATERIAALADRESSEN2
Adrestype
Adresnaam
Straat_Nummer
Postcode_Gemeente
Land materiaal

BASISPARAMETERS2
Module_Hoogte
Module_Breedte
Proportie_Teller
Proportie_Noemer
Proportie_Kleur
Proportie_Oriëntering
Insteek_Gehechttype
Insteek_Prijstype
Insteek_Reserve exemplaren
Omslag_Nummer
Omslag_Kleur
Gatefold_Type
Gatefold_Plaatsing

KOSTEN3
Type
Bedrag

KOLOMBREEDTES2
Sjabloonnaam
1 kol
tot
16 kol

TECHNISCHE FORMATEN2
Tariefelement
Aflopend afgewerkt (hxb)
Aflopend voor snit (hxb)
Nuttig (hxb)
Maximale hoogte
Hoogte_Min
Hoogte_Max
Lengte_Min
Lengte_Max
Witruimte

INSTEEK_GEWICHTSKLASSE2
Aantal pagina's
Gewicht_Min
Gewicht_Max

MATERIAALGEGEVENS2

heeft als AgCa

heeft als agence pour ordre

heeft als société note d'envoie

heeft als ag. pour mat.

heeft als AgCl

Begroting

Name
Versie_bestek

Begin aktieve periode
Eind aktieve periode
Buget aktieve periode

Taal
Goedkeuringsdatum

<M>
<M>

Annonce/spot

Titre/émetteur

budget per zender
Aantal inlassingen

TV

lengte spot
plaats in block

Pers

kleur
basistarief_par 1
basistarief_par 2
basistarief_par 3
basistarief_par 4
basistarief_par 5

Insertion/diffusion

marked for delete
endstate_state
Ready_for_bilan

Aankoopfac_blokkage
verschijningsdatum

Coverdatum
materiaaldatum

Ultieme_materiaaldatum
V_to_be_invoiced
A_to_be_invoiced
V_actually_invoiced
A_actually_invoiced

Basistarieftype
Kleur

basistarief_par1
basistarief_par2
basistarief_par3
basistarief_par4
basistarief_par5

wisselkoers_media_€
Munt_media_tarief

Thema

Description
Name <pi>

<M>
<M>

Campagne

id
name_campagne

Description
Begin aktieve periode

Eindperiode

MerkProduct

Adverteerder

Employee

emp_id
naam

spotlist_status

Media
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Methodologie / Notatie formaat

Om de processen die we gaan analyseren op een universele 
verstaanbare manier te noteren, maken we gebruik van UML (Unified 
Modeling Language).  

De taal UML bestaat uit vier verschillende onderdelen, te weten 
views, diagrammen, model-elementen en algemene mechanismen. 
Een view laat één bepaald aspect van het te modelleren systeem 
zien. Een view is zelf geen grafische component, maar een abstractie 
bestaande uit een aantal diagrammen. 

Door het combineren van de verschillende views, ieder dus gericht op 
een bepaald aspect, kan een complete beschrijving van een systeem 
worden verkregen.

UML – De use cases

Een belangrijk aspect bij het modelleren van een systeem is de 
functionaliteit die het systeem biedt zoals gezien door de ogen van 
gebruikers. In UML kan dit aspect worden gemodelleerd in de use-
case view.

Belangrijkste onderdeel van deze use-case view zijn de use-
casediagrammen, waarin de externe gebruikers van het systeem en 
hun relatie tot de use-cases die het systeem aanbiedt weergegeven 
kunnen worden.

Het zijn ook deze Use-cases die we zullen gebruiken om alle 
processen in detail te modelleren en te documenteren.
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UML – De actoren

De Actoren zijn de uitvoerders van een use-case. Een actor is dus 
diegene (of datgene) die het systeem gebruikt.

Een actor communiceert met een systeem door het sturen of 
ontvangen van berichten of informatie en kan dus zowel een mens 
als een ander systeem representeren. Het feit dat een bepaalde actor 
deelneemt in een bepaalde use-case wordt weergegeven met een 
communicates-relatie, een lijn tussen actor en use-case.

Advertentie aanvraag

Verschijning

MATERIAAL
FICHE

OPMAAK
‘Evaluatie van de Aankopen’

VERSCHIJNINGSCONTROLE

OPMAAK BEGROTING

Klant
Akkoord

?

Bestelling

Verkoops-
wijziging

?

Begroting ofBegroting+1

Materiaalfiche

Taktische Invulling ‘TV’

Bestelbon

Ja

Ja

Nee

Taktische implementatie
(TV)

Eind evaluatie

Klant Account
Manager

Buyer

Hoofd
Buyer

Klant

Evaluatie van de Aankopen

Mediastrategie

Taktisch Mediaplan

OPMAAK
VERZENDNOTA

OPMAAK CAMPAGNE

Strategische Analyse

Taktische analyse

Verzendnota

Media
Planner /

Buyer

Goedkeuring
vereist

?

Ja

Nee

Spotlijst

Budgetverbintenis

Break-Time
(Externe gegevens)

Klant
Akkoord

?
Ja

Nee

Optimisatie

(Extern document)

OPMAAK SPOTLIJST

Bloklijst

Advertentie aanvraag

Verschijning

MATERIAAL
FICHE

OPMAAK
‘Evaluatie van de Aankopen’

VERSCHIJNINGSCONTROLE

OPMAAK ORDER

OPMAAK BEGROTING

OPTIENAME

Onderhandelingen regie

Klant
Akkoord

?

Onderhandelingen
regie

Bestelling
Verkoops-
wijziging

?

Begroting ofBegroting+1

Materiaalfiche

Taktische Invulling ‘Pers’

Order

Ja

Ja

Nee

Taktische implementatie
(PERS)

Eind evaluatie

Klant Account
Manager

Buyer Hoofd
Buyer

Insertion
Controller

Klant

Evaluatie van de Aankopen

Mediastrategie

Taktisch Mediaplan

OPMAAK
VERZENDNOTA

OPMAAK CAMPAGNE

Strategische Analyse

Taktische analyse

Verzendnota

Media
Planner
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Tools

Voor modellering gebruikt Cronos o.a. software zoals Rational Rose. 
Het Rational software platform werkt met best practices, 
verschillende tools, en services.


